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Результаты по шкалам

ШКАЛА ОЦЕНКА БАЛЛЫ РЕЗУЛЬТАТ

Мотивация высокая 34 из 37 92%

Внутренняя мотивация: азарт от сделок, интерес к продукту, желание помогать клиентам.
Готовность к долгосрочной работе в продажах.

Самооценка низкая 21 из 50 42%

Неуверенность в своих силах, возможен страх отвержения или избегание сложных переговоров.
Может требовать постоянной поддержки со стороны руководителя.

Ситуационные кейсы средний 19 из 46 41%

Базовые навыки, но есть зоны роста: глубина вопросов к клиенту, умение закрывать сложные
сделки. Рекомендуется развивать техники активного слушания и скрипты для холодных звонков.

ЭТО ПРИМЕР ОТЧЁТА

Так выглядит результат по каждому участнику в каталоге готовых тестов StartExam. Отчёт
формируется автоматически сразу после прохождения теста: балл, уровень по шкале и
интерпретация с рекомендациями — без ручной обработки со стороны HR.
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